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SEHR GEEHRTE DSAG-MITGLIEDER,
SEHR GEEHRTE INTERESSENTEN,

Esel, Hund, Katze und Hahn haben es vorgemacht!
Durch Geschick, Eigeninitiative, Teamgeist und Durch-
haltevermaogen haben sich die Bremer Stadtmusikanten
aus einer bedrohlichen und schier ausweglosen Situa-
tion herausmandavriert. Die geschlossene ,Mannschafts-
leistung” rettete ihr Leben. Und mehr noch! Sie haben
es aus eigener Kraft geschafft und so die Grundlage
fur einen Neuanfang und damit ihre Zukunft gelegt.

Welche Parallelen lassen sich aus dem Marchen der
Brider Grimm zur derzeitigen Krise und den Aus-
wirkungen auf den Geschaftsbereich Informatik in
den Unternehmen ziehen? Die Lage der ClOs und
ihrer IT-Abteilungen kann in manchen Unternehmen
und Organisationen kaum schwieriger sein. Budgets
sinken oder fallen ganz dem Rotstift zum Opfer. Im
Gegenzug steigen nach wie vor Geschaftsanforde-
rungen. Projekte, die etwa die Sicherstellung der
Liquiditat im Unternehmen unterstiitzen oder eine
Optimierung der Bestande zum Ziel haben sollen,
erhalten plétzlich den Stempel ,.Prioritat 1" und kom-
men zusatzlich auf die Agenda. Die Investitionen
dafiir werden jedoch nur schwerlich genehmigt.

Harte Zeiten fur die IT! Und das, obwohl sie als Treiber
von Innovationen gerade in der aktuellen Situation so
wichtig ware. Welche Wege fiihren in eine verheif3ungs-
volle Zukunft? Was konnen sich Betroffene von den
Bremer Stadtmusikanten abschauen? Natdirlich bringt
die gegenwartige wirtschaftliche Lage Einschnitte mit
sich, aber vielleicht lassen sich daraus auch positive
Aspekte ableiten. Eigeninitiative und Teamgeist sind
gefragt. Und: Erfolge ins rechte Licht riicken! Fir den
ClO bedeutet das, dass er verstarkt den Wertbeitrag
der IT-Abteilung zum Unternehmenserfolg verdeutlicht.
Er sollte auf positive Resultate durch Mehrwerte aus
Projekten verweisen, speziell auch in der Zusammen-

Prof. Dr. Karl Liebstiickel,
Vorstandsvorsitzender

Andreas Oczko,

Stellv. Vorsitzender

arbeit mit den Fachbereichen. Kurz: Aktiv hausinter-
nes Marketing fir die IT betreiben. Dafiir braucht es

bestimmt einen langen Atem. Aber der Erfolg wird die
Mihe lohnen.

Wie Unternehmen am besten mit der Krise umgehen
sollten, dafiir hat die DSAG auch kein Patentrezept
parat. Wir konnen aber positive Denkanstof3e geben.
Der CIO-Kreis sowie die Arbeitskreise und -gruppen
liefern bereits jetzt die geeignete Plattform dafir, was
viele Entscheider und Anwender intensiv nutzen. Eine
sehr gezielte Form gegenseitiger Unterstitzung ist der
DSAG-Jahreskongress in Bremen. Dort werden nitz-
liche Ansatze geliefert, wie andere Unternehmen mit
der Krise umgehen. Auflerdem erwarten die Teilnehmer
Antworten seitens der SAP, wie der Anbieter seinen
Kunden in schweren Zeiten helfen kann, Kosten und
Komplexitatsfaktoren zu reduzieren. Welche Leistungen
kann SAP anbieten, damit Anwender diese Probleme
in den Griff bekommen und in der Lage sind, die Wert-
schopfung aus dem Einsatz ihrer SAP-Plattform zu
heben? Wir sind gespannt auf die Antworten von SAP
in Bremen. Denn: Wege in die Zukunft mochten wir
auch kiinftig mit SAP gemeinsam gehen. Deshalb hat
auch der DSAG-Vorstand den Dialog auf samtlichen
Ebenen intensiviert. Auch dariber werden wir in der
Hansestadt berichten.

Diskutieren Sie mit uns Losungsansatze, die auf den
richtigen Weg in die Zukunft fihren. Lassen Sie sich
von der positiven Energie der Bremer Stadtmusikanten
inspirieren und besuchen Sie uns in der Hansestadt.

Wir freuen uns auf einen regen und intensiven Gedan-
ken- und Meinungsaustausch mit lhnen und verbleiben
im Namen des gesamten Vorstands und der Geschafts-
stelle mit besten Griien

Tocs b

Dr. Mario Giinter,
Geschéftsfiihrer
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AGENDA Di // 29.09.2009 e

AGENDA-UBERBLICK TAG 1 Seite
Prozesse & Anwendungen | Branchen | Technologie | Mittelstand | Operations/Service & Support 6 §
N
Partnervortrage 9 s
SAP-Forum 10 &
08.00 Check-in Gelegenheit zum Besuch der Ausstellung ;
09.15 BegriiBung é
w
09.45 KEYNOTE Wege in die Zukunft: Die DSAG halt Kurs! 2

Prof. Dr. Karl Liebstlickel, Vorstandsvorsitzender, DSAG e.V.
sowie weitere Vertreter des DSAG-Vorstands

10.30 Ehrung der Funktionstrager

10.45 KEYNOTE Mit Klarheit in die Zukunft: Innovation und Erfolg in der neuen Wirklichkeit
Léo Apotheker, Vorstandssprecher, SAP AG

11.30 - 13.00 Mittagessen Gelegenheit zum Besuch der Ausstellung

13.00 - 17.00 Themensitzungen und Prasentationen

14.45 - 15.15 Kaffeepause Gelegenheit zum Besuch der Ausstellung

17.15 - 18.00 PARTNERVORTRAGE Losungen beim Kunden

18.00 Happy Hour in der Ausstellung

20.00 Ende des ersten Veranstaltungstages

PROF. DR. KARL LIEBSTUCKEL, Vorstandsvorsitzender, DSAG e.V.

Prof. Dr. Karl Liebstiickel ist seit November 2007 Vorstandsvorsitzender der DSAG. Er hat seit 2001 eine Profes-
sur fur Wirtschaftsinformatik und Business Software an der Fachhochschule Wiirzburg-Schweinfurt und leitet
dort das SAP-Labor. Vor seiner Hochschultatigkeit war Prof. Dr. Karl Liebstiickel in verantwortlichen Positionen
bei SAP tatig (u. a. als Platinum Consultant und Global Product Manager) und hat in dieser Zeit mehr als 60 SAP-
Projekte durchgefiihrt. In der DSAG leitete er von 2001 bis 2008 den Arbeitskreis , Instandhaltung und Service-
management”, und von 2004 bis 2007 war er als stellvertretender Vorstandsvorsitzender fiir die Kommunikation
mit der SAP-Entwicklung und die Influence-Initiativen der DSAG verantwortlich.

Gerade in der momentanen wirtschaftlichen GroBwetterlage ist die DSAG als weithin horbare Stimme ihrer Mit-
glieder gefordert. Der DSAG-Vorstandsvorsitzende Prof. Dr. Karl Liebstickel und weitere Vertreter des Vorstands
gehen in ihrer Keynote auf das Spannungsfeld aus reduzierten IT-Budgets, immer komplexer werdenden SAP-
Landschaften und neuen Geschéaftsanforderungen ein, in dem sich SAP-Anwender derzeit befinden. Auerdem
erganzen sie das Themenspektrum durch aktuelle Standpunkte des Verbands u. a. zu Business Intelligence, den
neuen SAP-Produkten, zum SAP-Support-Modell und den aktuellen Aktivitaten der Einflussnahme.

LEO APOTHEKER, Vorstandssprecher, SAP AG

Léo Apotheker ist seit April 2008 Vorstandssprecher der SAP AG. Er libte dieses Amt bis Ende Mai 2009 gemeinsam
mit seinem Vorganger Henning Kagermann aus und ist seither alleiniger Vorstandssprecher. Apotheker ist seit
2002 Mitglied im Vorstand der SAP AG. Seit seinem Eintritt in das Unternehmen im Jahr 1988 als Chef von SAP
Frankreich hatte er verschiedene Fiihrungspositionen inne. So war er unter anderem Leiter des Vorstandsbereichs
Global Customer Solutions & Operations und Chef der SAP-Region EMEA (Europa, Naher Osten und Afrika).
Die globale Wirtschaftskrise hat gezeigt, dass mehr Klarheit, mehr Transparenz und mehr Nachhaltigkeit erforder-
lich sind, um in Zukunft Risiken besser abzuschatzen und langfristigen Erfolg zu sichern. SAP unterstitzt Unter-
nehmen jeder GrofBe dabei und hilft ihnen durch Produkt- und Serviceinnovationen, in der vernetzten Geschaftswelt
bessere Strategien zu entwickeln und schneller umzusetzen, die Wertschopfung zu steigern und TCO zu reduzieren.
Léo Apotheker erlautert die Bedeutung von Klarheit als neuem Leitmotiv der SAP und stellt aktuelle Innovationen
wie Business Suite 7 und SAP BusinessObjects Explorer sowie das Konzept .Timeless Software” vor.

: A

Klange von damals und Themen von heute erwarten Sie an diesem Abend in unserer Happy Hour
in der Partnerausstellung. Ab 18.00 Uhr haben Sie die Moglichkeit, sich bei einem Glas Wein oder
Bier und Deftigem aus der Kiiche bei den ausstellenden Partnern iiber deren Leistungsportfolio | coa3ic

zu informieren. Nutzen Sie die Gelegenheit fiir nette Gesprache und zum Erfahrungsaustausch. [HrRmparTNER

Wir bedanken uns sehr herzlich fiir die freundliche Unterstiitzung der GORBIT
Gesellschaft fiir Organisation, Beratung und Informationsverarbeitung mbH.
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13.00

13.45

14.00

14.45 KAFFEEPAUSE

15.15

16.00

16.15

Massenupload von Doku-
menten - Vorstellung
Prototyp mit Integration

zwischen SAP ERP 6.0, SAP

NetWeaver Portal 7.0 und
Enterprise Services (SOA)

Michael Janoschka,
ThyssenKrupp Stainless AG

Marco Kurz,
ThyssenKrupp Nirosta GmbH

Claudia Richter,
SAP

Stefan Bohlmann,
btexx business technologies GmbH

Hans-Udo Reidick,
Hewlett Packard GmbH

Sichere Prozesse bei
der Leiterplatten-
entwicklung dank SAP
Integration der Mentor
Graphics Tools

Martin Limpert,
Preh GmbH

Vorstellung Arbeits-
kreis SRM, Themen-
schwerpunkte und
Organisation

Marc Koch,
Koch BNC AG

Christian Spraetz,
Aequitas GmbH & Co. KG

Anwenderbericht zum
Thema SAP SRM

N.N.,

N.N.

Ausblick SAP
Procurement Roadmap
Frank Sdtterlin,

Sven Jurkowski,
SAP

17.15 BEGINN DER PARTNERVORTRAGE

18.00-20.00 HAPPY HOUR IN DER AUSSTELLUNG

SAP Travel
Management:
Strategie und Roadmap
Raymond ter Linden,
Michael Zwickl,

Stephan Bogner,
SAP

Travelmanagement
mit Reiseplanung
und -abrechnung im
Portal bei der Messe
Frankfurt GmbH

Annette Kania,
Messe Frankfurt GmbH

Jorg Edinger,
iProCon GmbH

Zukunft und Trends
der Distribution von
Geschaftsreisen

Frank Palapies,
Amadeus Germany GmbH

Reisekostenabrechnung
im Shared Service Center
Praxisvortrag von
Hewlett Packard

Sven Externbrink,
Hewlett Packard GmbH

- Seite 9

Aktuelle Themen aus
dem Arbeitskreis Ver-
trieb und Marketing

Monika von Duering,
Freudenberg
Haushaltsprodukte KG

Jorg Miiller,
init.all GmbH

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Die SAP Roadmap im
Marketing und Vertrieb
Uwe Maas,

Dietmar Bohn,
SAP

GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

Effektive mobile Ver-
triebssteuerung mit dem
SAP CRM Sales Client
fiir BlackBerry

Axel Conrad,
RIM Research In Motion
Deutschland GmbH

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Die neuen SAP CRM
Funktionen aus der Sicht
eines Anwenders

N.N.,
N.N.

PRODUCT LIFECYCLE SUPPLIER RELATIONSHIP @ TRAVELMANAGEMENT VERTRIEB & HANDEL
MANAGEMENT MANAGEMENT MARKETING

Statusbericht aus dem
Arbeitskreis Handel
sowie den Arbeits-
gruppen Filiale und
GroBhandel

Bernd Hellgardt,
ComSol AG

Klaus Greve,

Fielmann AG

Elisabeth Grabmayer,
Celesio AG

Strategie fiir die Filiale

N.N.,
SAP

SAP-Einfiihrung im
Pharma-Grofhandel:
Ein Erfahrungsbericht

Elisabeth Grabmayer,
Celesio AG

SAP-Strategie fiir den
Handel

N.N.,
SAP



Die Themensitzungen gliedern sich in folgende Bereiche:

PROZESSE & ANWENDUNGEN

SAP NetWeaver MDM als
zentrale Stammdaten-
Plattform bei K+S

Haci Kok,

K+ S IT-Services GmbH

Martin NuBbaumer,
IBSolution GmbH

SPEED im Ferrero

Vertrieb - durch Einsatz
von SAP CRM im Auflen-
dienst und Key-Account

Horst Hagen,
Ferrero MSC GmbH &
Co. KG

Mehr Profitabilitat im
Absatzmarketing mit
SAP Trade Promotion
Management

Patrick Flohr,
SAP

BW-integrierte Planung
im Key-Account-
Management -

Absatz, Umsatz,
Erlésschmdlerungen,
Deckungsbeitrage

Matthias Pfeifer,
Rich. Hengstenberg GmbH
& Co. KG

BRANCHEN

MRS (Multi Resource
Scheduling) - Zukiinf-
tiges Ressourcenmana-
gement fiir integriertes
Serviceauftrags- und
Projektgeschift

Entscheidungsfindung
bei einem IT Service
Provider

Dr. Martin Effenberger,
SAP

Marcus Breuer,
Deutsche Post IT Services
GmbH

MRS (Multi Resource
Scheduling) - Zukiinf-
tiges Ressourcenmana-
gement fiir integriertes
Serviceauftrags- und
Projektgeschift
Projektansatz in Zusam-
menarbeit mit SAP und
Vorfihrung Demosystem

Dr. Martin Effenberger,
SAP

Marcus Breuer,
Deutsche Post IT Services
GmbH

TECHNOLOGIE

Ermittlung personen-
individueller Pensions-
Beihilfe- und ATZ-
Riickstellungen im Land
Hessen unter Einsatz
der Pecaso Pension
Solution

Anne Diewald,

Heike Wegner,
HCC - Hessisches
Competence Center

OPERATIONS/SERVICE & SUPPORT i

KONSUMGUTER PROFESSIONAL SERVICES | PUBLIC SECTOR APPLICATION Bl & CPM
INTEGRATION

SAP NetWeaver Process
Integration: Aktueller
Status, Ausblick auf SAP
NW PI 7.2 & SOA Middle-
ware Roadmap, Beriih-
rungspunkte zu BPM

Dr. Udo Paltzer,
SAP

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Integration RE-FX und
Neues Kommunales
Finanzwesen bei der
Stadt Essen

Detlef Machoczek,

Andreas Kersting,
Essener Systemhaus

SAP Pl gestiitzte
Geschaftsprozesse
iiberwachen - ein Busi-
ness Process Monitoring
Ansatz

Dennis Kropp,

Hann&Kropp Consulting GbR
Andreas Stormer,

Abbott GmbH & Co. KG

GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

Einfiihrung der
ESCRIBA-Dokumenten-
technologie bei den
Berliner Stadtreinigungs-
betrieben - Uberblick
und Vorgehen im Ein-
fiihrungsprojekt

Mike Boy,

Berliner Stadtreinigungs-
betriebe BSR

Status Namenskon-
ventionen, Erfahrungs-
austausch Upgrade/
Migration P17.10/7.11,
Sprecherwahl, internat.
Zusammenarbeit
Ridiger Bellof,

Evonik Services GmbH
Holger Himmelmann,

cbs Corporate Business
Solutions - Unternehmens-
beratung GmbH

Hermann Steinrotter,
Deutsche BP AG

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Die Abbildung des
Altersvermogens-
gesetzes in SAP unter
Beriicksichtigung der
Meldevorschriften der
Hamburger Pensions-
kasse von 1905 VVaG

Frank Alvermann,
Centric HCM Solutions
GmbH

Seite 9 &

Expressdienstleister-
Anbindung mit der SOA
Middleware SAP NW
XI/PI

Durchgéangig integrierte
Geschaftsprozesse mit
Express-, Paket-

und Spediteurdienst-
leistern in SAP ERP
Dries Guth,

itelligence AG

N.N.,
Wollschlager GmbH
& Co. KG

BEGINN DER PARTNERVORTRAGE

HAPPY HOUR IN DER AUSSTELLUNG

Auf dem Weg zu SAP

BO - Einsatzempfehlung
der DSAG-Themen-
gruppe BI/BW
Oberstleutnant

Jorg Steinhorst,
Bundesministerium der
Verteidigung

13.00

AGENDA // DI, 29.09.2009

13.45

SAP BusinessObjects 14.00
Explorer - Explore

your business at the

speed of thought

Alexander Peter,

Saurab Abhyankar,

SAP

KAFFEEPAUSE 14.45

SAP BusinessObjects 15.15
Planning and Consoli-

dation, Bl integrated

planning - Status,
Positionierung und

Roadmap

Thomas Schultze,
SAP

16.00

Meet the Experts 16.15
Oberstleutnant

Jorg Steinhorst

Bundesministerium der
Verteidigung

Eric Schemer,

SAP

17.15

18.00 - 20.00
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13.00

13.45

14.00

DATEN- UND DOKUMEN-
TENMANAGEMENT
Geschaftsprozess-
orientiertes Dokumen-
tenmanagement mit
SAP - Kostenersparnis
fir lhr Unternehmen

Rinaldo Heck,
heckcon

SAP Data Volume
Management Cockpit

in der Praxis.

Vielfaltige Einsatzmdg-
lichkeiten zur Schaffung
von Datentransparenzin
verteilten Systemland-
schaften

Dominik Held,

Thomas Pfeifer,
SAP

14.45 KAFFEEPAUSE

15.15

16.00

16.15

Transparente und
beschleunigte Sonder-
teileabwicklung

durch SAP Records
Management

Dr. Peter Bielert,
F. Reyher Nchfg.
GmbH & Co.

Jorg Ernst,
C:1 Solutions GmbH

Revisionssichere Still-
legung von Altsystemen
als Unternehmens-
aufgabe.

Ganzheitliche Nutzung
von SAP NetWeaver
Information Lifecycle
Management fiir Archi-
vierung, Retention Ma-

nagement und Reporting

Georg Fischer,
SAP

Ingo Dassow,
Deloitte & Touche GmbH

Die Themensitzungen gliedern sich in folgende Bereiche:

PROZESSE & ANWENDUNGEN

INFRASTRUKTUR LINUX & MaxDB REVISION/ SAP SOLUTION MANAGER
& BETRIEB RISIKOMANAGEMENT

BRANCHEN

Neuigkeiten vom SAP
NetWeaver Application
Server Infrastructure
ABAP mit 7.02 und 7.20

Dr. Oliver Stiefbold,
SAP

Performanceaspekte
global betriebener
SAP-Systeme

Susanne JanfBen,
SAP

Empfehlungen und
Neuerungen zum
Einspielen von Enhance-
ment Packages

Kathrin Winkmann,

Roland Hamm,
SAP

Neuerungen in der
Systemadministration

Jochen Steinmetz,
SAP

17.15 BEGINN DER PARTNERVORTRAGE

18.00-20.00 HAPPY HOUR IN DER AUSSTELLUNG

TECHNOLOGIE

MaxDB: Aktuelle
Informationen, Update

Ralf Czekalla,
SAP

OPERATIONS/SERVICE & SUPPORT

GRC Best Practice Leit-
faden - erste Ergebnisse
Siegfried Filla,

Frank Deufel,
PricewaterhouseCoopers AG

Harald Kluge,
T-Systems Enterprise
Services GmbH

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Fortsetzung:
MaxDB: Aktuelle
Informationen, Update

Ralf Czekalla,
SAP

GRC Insight: Process
Controls + Risk
Management

Jurgen Moller,

Dr. Gero Mader,
SAP

GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

SAP auf Linux: Aktuelle
Informationen, Update

Dr. Manfred Stein,
SAP

Loschung, Archivierung
und Klassifizierung von
Personaldaten

Doris Kihn,
SAP

ZEIT FUR IHRE FRAGEN | RAUMWECHSEL

Fortsetzung:
SAP auf Linux: Aktuelle
Informationen, Update

Dr. Manfred Stein,
SAP

- Seite 9

Neue Herausforderun-
gen fir Datenschutz und
Compliance

Thomas Mthlein,

DMC Datenschutz Manage-

ment & Consulting GmbH
& Co. KG

Erfahrungsbericht:
Einfiihrung Change
Request Management
in einem Konzern

Albert Sauter,
Voith IT Solutions GmbH

Erfahrungsbericht: KPI
Reporting mit dem SAP
Solution Manager

Stephan Horger,
Paul Hartman AG

Upgrade mit dem SAP
Solution Manager

Jorg Rudat,
SAP

Application Life-Cycle
Management -
Wo finde ich was?

Marc Oliver Schéfer,
SAP

Vorstellung Ergebnisse
der DSAG-Umfrage zum
SAP Solution Manager

Johannes Hurst,
SNP AG

Heinz Schroder,
DSAG e.V.
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bebit Informationstechnik GmbH

Harmonisierung der Berichtsprozesse bei Bilfinger Berger
Legale und Managementberichterstattung auf Basis SAP-SEM

Matthias Lauscham,
Bilfinger Berger AG

Benedikt Fahrland,
bebit Informationstechnik GmbH

btexx business techonogies GmbH

Praxisbericht: Portal-Management im Intranet bei
Ball Packaging Europe

René Neumann,

Ball Packaging Europe Holding GmbH & Co. KG

Markus Marenbach,
btexx business technologies GmbH

CATENIC AG

SLA-basierte Verrechnung von IT-Services im
internationalen Konzern

David Raguin,

EADS Astrium

Bernd Worlitzer,

CATENIC AG

CTH Consult TEAM Hamburg GmbH

Der Stellenplan des Bayerischen Rundfunks als Manager
Self-Service

Organisationsmanagement als Portalservice

Hanns-Peter Hinsch,

Joachim Christ,
CTH Consult TEAM Hamburg GmbH

CubeServ GmbH

Best in class Liquidity Management - Effektive Liquiditats-
steuerung mit SAP Bl

Christiane von Flotow,

RWE IT GmbH

Johannes Kumpf,
CubeServ GmbH

Freudenberg IT

Globales SCM-Controlling bei ZF Sachs AG
Operatives und strategisches Logistik-Cockpit auf Basis SAP BW

Matthias Berghoff,
ZF Sachs AG

Valentin Senger,
Freudenberg IT

Fujitsu Technology Solutions GmbH
Mit effizientem SAP-Betrieb die IT-Herausforderungen in

der Krise meistern

Betrieb globaler SAP-Systeme bei der Rehau AG mit

FlexFrame for SAP

Christian Baier,

Thomas Schott,
Rehau AG + Co.

17.15 - 18.00

gicom GmbH

Automatisierte Stammdatenpflege als Bestandteil von
Data Governance

Ein Workflow-Szenario fiir die Optimierung des Material-
stamms in SAP

Jan Slaby,

Bayer MaterialScience (BMS)

Robert Wieland,
gicom GmbH

Hays AG

Management und Sourcing externer IT-Spezialisten in
Deutschland 2009

- Strategien, Herausforderungen, Erfolgsfaktoren

- Focus: SAP-Spezialisten

Dr. Andreas Stiehler,

Berlecon Research GmbH

Frank Schabel,
Hays AG

ITML GmbH P10

Smart Client als zukiinftige SAP-Benutzeroberfliche
Flexible Oberflachengestaltung -
Moderne Anwendungsentwicklung

Stefan Eller,
ITML GmbH

SNP Schneider-Neureither & Partner AG [P 11]

Harmonisierung der internationalen SAP-Systemlandschaft
bei Siemens AG Energy Sector

Lothar Kirchner,

Siemens AG Energy Sector

Michael Dirks,
SNP Schneider-Neureither & Partner AG

tangro software components gmbh

Automatisierter Bestell- und Rechnungseingang bei BLANCO
Perspektiven zur Steigerung der Unternehmensleistung

mit tangro

Werner Glassner,

BLANCO GmbH + Co KG

Lars Kriger,
tangro software components gmbh

T-Systems

Standardisiertes Business Process Monitoring
Henrik Zimmermann,
SAP

Achim Stohr,
T-Systems Enterprise Services GmbH

UC4 Software GmbH

Automatisierung und Integration von SAP- und Altanwendungen

Klaus Demel,
Postbank Systems AG

Di // 29.09.2009 ¢
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SAP-FORUM

SAP ERP 6.0, Enhancement Package 4 -
die Basis fiir die Business Suite 7

Jérg Rudat,
SAP

KAFFEEPAUSE | GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

FORUM A2 | BUSINESS SUITE

Upgrade des Kernsystems der Dexia Kommunalbank von
R/3 4.6C auf ERP 6.0 inkL. EhP und funktionale Nutzung
des neuen Systems

Frank Plaster,

Markus Duda,
Dexia Kommunalbank Deutschland

Bjorn Weidner,
SAP

KAFFEEPAUSE | GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

FORUM A3 | BUSINESS SUITE

SAP Business Communications Management, mehr als
nur eine Telefonanlage - Kanaliibergreifende Integration
von Kommunikation in SAP CRM und ERP

Stephan Bahr,
SAP

KAFFEEPAUSE | GELEGENHEIT ZUM BESUCH DER AUSSTELLUNG

FORUM A4 | BUSINESS SUITE

Effizientes Application Lifecycle Management mit SAP
Solution Manager

Dr. Matthias Melich,
SAP

Di // 29.09.2009




























Wir haben in unten genannten Hotels unter dem Stichwort ,DSAG-Jahreskongress 2009” Zimmer optiert.

Bitte buchen Sie rechtzeitig selbst.

IBIS Hotel Bremen Centrum

The Cruise Cafe Hotel

Rembertiring 51 EZ:89 € August-Bebel-Allee 4 EZ:120€
28203 Bremen 1 km* 28329 Bremen 4 km*

T +49 (0)421.3697 0 | F +49 (0)421.3697109 T +49 (0)421.2387 0 | F +49 (0)421.2387 837
www.accorhotels.com www.hotelbremen.net

IBIS Hotel Bremen Altstadt Atlantic Hotel Galopprennbahn

Faulenstrafle 45 EZ:89 € Ludwig-Roselius-Allee 2 EZ: 145 €
28195 Bremen 2 km* 28329 Bremen 5 km*

T +49 (0)421.3048 0 | F +49 (0)421.3048 600 T +49 (0)421.333000 | F +49 (0)421.33300500
www.accorhotels.com www.atlantic-hotels.de

Atlantic Hotel Airport Bremen Park Hotel Bremen

Flughafenallee 26 EZ: 113 € Im Biirgerpark EZ:165€
28199 Bremen 4 km* 28209 Bremen 1 km*

T +49 (0)421.5571 0 | F +49 (0)421.5571 164 T +49 (0)421.3408 0 | F +49 (0)421.3408 602
www.atlantic-hotels.de www.park-hotel-bremen.de

Innside Premium Hilton Bremen

Sternentor 6 EZ: 119 € Bottcherstr. 2 EZ: 203 €
28237 Bremen 5 km* 28195 Bremen 2 km*

T +49 (0)421.2427 0 | F +49 (0)421.2427 427
www.innside.de

T +49 (0)421.3696 0 | F +49 (0)421.3696 960
www.hilton.de

Alle Preise inkl. Frihstick und MwSt. | *Entfernung bis zum CCB

ANZEIGE

TRIBUNENPLATZ GEFALLIG?!

39

Platzieren Sie lhre Anzeige und sichern Sie sich einen
der begehrten Tribiinenplatze in der blaupause. Drei
Mal im Jahr haben Sie so die Gelegenheit, den iiber
29.000 Lesern des DSAG-Mitgliedermagazins in
D-A-CH eine gute Sicht auf |hr Dienstleistungs-

und Losungsportfolio zu verschaffen.

Rufen Sie uns an oder schreiben Sie uns.
Gerne unterbreiten wir lhnen ein Angebot!

blaupause

blaupause .

Ihr Ansprechpartner:
Olaf Miiller - olaf.mueller@dsag.de
Tel. +49(0)6227 358 09-48
www.dsag.de




DSAG-JAHRESKONGRESS 2009

29. September - 01. Oktober 2009 -

+49 (0)711.716 88 01

Bitte kopieren und faxen an:

Sie konnen sich auch online unter www.dsag.de zu dieser Veranstaltung anmelden.

Bitte in GroBbuchstaben ausfiillen. Laut Steuergesetz miissen Firmenbezeichnungen in Rechnungen
korrekt sein. lhre angegebenen Daten werden zur Rechnungsstellung ibernommen.

Messe und Congress Centrum Bremen

ANMELDEgel: {1V IW:\3

Firma

Titel, Name, Vorname

Mitglieds-Nr. PO-Nr.

StraBe/Postfach PLZ/Ort

Land

Rechnungsanschrift (falls abweichend)

Telefon Fax

E-Mail

Datum, Ort Unterschrift

E]E Fir Ihre Anreise beachten Sie bitte unsere Sonderkonditionen bei der Deutschen Bahn.
Nahere Informationen erhalten Sie mit Ihrer Teilnahmebestatigung.

*+ TICKETS Bitte Zutreffendes ankreuzen: O DSAG-Mitglied oder Q Interessent [Nicht-Mitglied)

O KONGRESSTICKET (Giiltig vom 29.09.09 bis 01.10.09) O TAGESTICKET

(Preise pro Tag/Bitte Zutreffendes ankreuzen)

- DSAG-Mitglied 575 € - Interessent 775 € O 29.09.09

O 30.09.09
- DSAG-Mitglied 290 €

QO 01.10.09
- Interessent 390 €

Alle Angaben verstehen sich zzgl. 19% MwSt. Das Ticket kann nicht von mehreren Personen genutzt werden.

*+ KONGRESSZEITEN
Der Kongress beginnt am 29.09.2009 um 9.15 Uhr und endet am 01.10.2009 gegen 15.30 Uhr.

++ TEILNAHMEGEBUHR

Die Teilnahmegebiihr beinhaltet den Besuch der Vortrage, die Tagungsunterlagen sowie die Verpfle-
gung. Die Kosten fiir Reise, Ubernachtung und andere Aufwendungen sind in der Teilnahmegebiihr
nicht enthalten. Sie erhalten nach Eingang Ihrer Anmeldung von SCHERER WERBUNG GmbH eine
Teilnahmebestatigung.

Wir mdchten Sie bitten, keine Zahlungen vorab zu leisten. Sie werden von SCHERER WERBUNG GmbH
eine Rechnung tber die Teilnahmegebihr nach der Veranstaltung erhalten.

*+ STORNIERUNG

Eine kostenlose Stornierung lhrer Anmeldung ist nur schriftlich bis zum 22. September 2009 maglich.
Erfolgt die Stornierung nach dem 22. September, wird die volle Teilnahmegebiihr erhoben. Gerne
kénnen Sie jederzeit einen Stellvertreter schriftlich bei SCHERER WERBUNG GmbH anmelden.

*+ ABENDVERANSTALTUNG
O Ja, ich nehme an der Abendveranstaltung am 30. September 2009 teil.

++ ORGANISATORISCHE AUSKUNFTE

SCHERER WERBUNG GmbH
Vaihinger Markt 12+« D-70563 Stuttgart == T +49 (0)7 11.716 88 10 ** E kontakt@scherer-werbung.de

Der DSAG-Jahreskongress ist eine Veranstaltung der DSAG Dienstleistungs GmbH. Mit Ihrer
Anmeldung erkennen Sie deren AGBs an. Diese finden Sie unter: www.dsag.de/agh_gmbh

*+ SAP-FOREN:

*+ THEMENSCHWERPUNKTE

An folgenden Themen
bin ich interessiert:

Application Integration

Bl & CPM

Branchen-Forum

CCC/Service & Support

Daten- und Dokumentenmanagement
DB2

Energieversorger

Enterprise Support
Environment, Health & Safety
Financials

GDPdU

QO Globalization

QO Global Trade Services
Geschaftsprozessmanagement
Handel

Identity Management & Security
Immobilienwirtschaft
Infrastruktur & Betrieb
Instandhaltung & Servicemanagement
(PM, CS, CRM)

Krankenhaus

Konsumgliter

Linux & MaxDB
Logistik-Dienstleister

Master Data Management
Medien

Oracle

Personalwesen

Portale

Product Lifecycle Management
Professional Services
Projektmanagement

Prozesse, Applikationen

Public Sector

Qualifizierung & Training (HCM)
O Qualitdtsmanagement

O Revision/Risikomanagement
O SAP im Mittelstand

O SAP NetWeaver Development -
ABAP und Java

O SAP Solution Manager

QO Supplier Relationship Management
QO Supply Chain Management

O Telecommunications

QO Travelmanagement

QO Vertrieb & Marketing

00000000000

0000000 OOOOOOOO OOOOOO
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